
Другим немаловажным событием для нашей компании стало 
начало продаж в России совершенно нового оборудования, в 
том числе распределительных устройств среднего напряжения.

КМ:   Что ждет российский рынок приводной техники в 
2010 году? 

Рональд Бартель, Pfaff-Silberblau

Думаю, что давно назревшее наращивание машиностроитель-
ных мощностей неизбежно приведет к еще более тесному со-
трудничеству иностранных производителей с российскими ин-
женерами, которые все шире используют немецкие приводные 
компоненты для осуществления своих решений. На российском 
рынке явно просматривается тенденция перехода от покупки го-
товых линий  к разработке своих машин с использованием про-
веренных приводных элементов.

Алексей Дроздов, ИТОН

После известных событий уходящего года активного подъема 
вряд ли стоит ожидать. Однако некий рост всё же возможен. Счи-
таем, что приоритетом для потребителя вновь будет становиться, 
прежде всего, высокое качество продукции. Что же касается на-
шей компании, то в этом году мы приступили к продажам часто-
тных преобразователей четырех новых серий, в том числе  серии 
М-МАХ, а также преобразователей под торговой маркой EATON,  
известных своей надежностью и широкими возможностями по 
расширению.

Подходит к концу очередной год. В воздухе уже 
пахнет хвоей и салатом оливье. Чувствуется, что 
пора остановиться, оглянуться, понять, оценить, 
принять верное решение. Мы попросили партнеров 
КМ поделиться впечатлениями от уходящего года 
и взглядами на ближайшее будущее. 

Взгляд в будущее

КМ:   Назовите  главные  события года  для  вашей  ком-
пании? 

Рональд Бартель, Директор Pfaff-Silberblau GmbH 
(Германия)

Мировой экономический 
кризис, конечно, не обошел нас 
стороной. Но главное – не кри-
зис, а своевременная реакция и 
корректировка курса. Наша 
компания очень быстро оцени-
ла ситуацию и немедленно сде-
лала выводы - в этом году мы как 
никогда сосредоточились на ак-
туальных тенденциях в области 
приводов. 

Вот лишь некоторые: пред-
ставленный  на выставке при-
водной техники МОТЕК в Штут-
тгарте позиционный винтовой 

домкрат LPA был разработан для автоматизирования и робо-
тотехники и позволяет достичь чрезвычайной точности пози-
ционирования при высоких скоростях и КПД более 90%. Он 
рассчитан на нагрузки до 5 кН. Мы также поработали над до-
ступностью по цене и расширили линейку бюджетных линей-
ных приводов серии TAVROS, использующихся как в индуст-
рии, так и в решении абсолютно бытовых задач по передвиже-
нию спинок кресел, больничных кроватей, настройки 
телевизоров и т.д.

Можно сказать, что идею «кризис как шанс к развитию» мы 
восприняли как прямое руководство к действию и  добились 
ощутимых результатов.

Алексей Дроздов, Руководитель отдела маркетинга и 
технической поддержки, ООО ИТОН

Главным событием года для 
компании EATON, известной пот-
ребителям в России по оборудо-
ванию под маркой Moeller, стало, 
несомненно, открытие корпора-
тивного офиса в Москве. Собы-
тие состоялось 1 октября текуще-
го года.

Мероприятия ознаменова-
ли расширение полномочий 
существовавшего здесь ранее 
офиса электротехнического 
подразделения: теперь он бу-
дет выполнять корпоративные 
функции, теперь в России будут 
представлены все бизнес-на-
правления EATON. 

Алексей Дроздов, 
Руководитель отдела 
маркетинга и 
технической поддержки, 
ООО ИТОН

Рональд Бартель, 
Директор Pfaff-Silberblau 
GmbH (Германия).

ЭЛЕКТРОПРИВОД

Надо завершить разработку предложений по созданию в России мощно-
го центра исследований и разработок, который был бы сфокусирован на 
поддержку всех приоритетных направлений, именно всех направлений. 
Речь идёт о создании современного технологического центра, если хоти-
те, по примеру Силиконовой долины и других подобных зарубежных цен-
тров. Там будут формироваться условия, привлекательные для работы 
ведущих учёных, инженеров, конструкторов, программистов, менедже-
ров и финансистов. И создаваться новые конкурентоспособные на ми-
ровом рынке технологии… 

Мы неоднократно, много раз говорили о том, что порядок осуществления 
инвестиций должен стать в России не менее комфортным, чем у наших 
конкурентов, а сама система контроля и надзора, в том числе система 
сертификации продукции, не создавать дополнительных препятствий для 
инвесторов, готовых к реализации инновационных решений.

Выдержки из Послания Федеральному Собранию Российской Федерации
12 ноября 2009 года

ПРЯМАЯ РЕЧЬ

Дмитрий Медведев,  Президент РФ

27www.konstruktor.net       КОНСТРУКТОР. МАШИНОСТРОИТЕЛЬ      2009  № 5




